Gestion integral ERP

Autoventa y preventa: Direccion y gerencia:

Soluciodn tactil para terminal de mano Estadistica para la toma de decisiones

Sistema de autoventa tactil pensado para proceder a la preventa o la autoventa en cualquier sector. Informes Yy estadisticas personalizados
Disefiado para comunicarse con cualquier software del mercado a través de ficheros ASCII, por RS232, ” ) ' . .
GSM o GPRS. Potente motor para la generacion de informes personalizados, que permite al usuario explotar toda la

informacion de su negocio de la forma mas comoda e inmediata en un entorno de trabajo facil de utilizar.

Con conocimientos tan solo a nivel de usuario, cada uno de los asistentes para la generacion de informes
) - . ) ” _ guian de forma facil para presentar inmediatamente la informacién solicitada.
e Configuracion de rutas con posibilidad de ordenar los clientes dentro de la ruta. Seleccion de clientes o ) - -

e Personalizacion del informe: ocultar columnas, afadir campos de la base de datos, anadir campos

por cédigo, nombre, poblacion... Creacion de nuevos clientes. ) ! ) - ‘ ;
- . . o . » ) calculados, ordenar el informe por cualquier columna, filtrar el informe por cualquier columna, cambiar
* Introduccion de articulos por referencia o codigo de barras, o posibilidad de seleccién del articulo por el nombre o el formato de las columnas, ocultar y/o mostrar acumulados y subtotales

descn.;?cmn. Exportacwn de tarifas de precios y t.anfa‘sl de cliente. ) * Impresion personalizada con los tipos de letra, tamarios y colores seleccionados.
e Creacion de pedidos, albaranes y facturas con aplicacion de descuento en linea, o Exportacion del informe a Excel, HTML, XML, texto... o envio del informe por e-mail.

descuento comercial, ofertas 3x2...
. . . " WA * Archivacion del informe personalizado para su uso posterior sin tener que reconfigurarlo de nuevo.
e Gestion de abonos pudiendo indicar el motivo de la devolucion de P P P a 9

Ademés, las pantallas gréficas y la interficie tactil conducen al usuario por todas las funciones de la
aplicacion de una forma facil y rapida.

la mercancia (rotura, caducidad, mal estado...). Retorno del stock al * Seleccion de los usuarios que tienen acceso a cada uno de los informes.
almacén correspondiente en funcion del motivo de la devolucién. ) )
o - ) . e d Con estas herramientas se pueden conocer datos como por ejemplo:
e Visualizacion de las Ultimas ventas realizadas a un cliente, P o B "
% visualizando articulo, cantidad, fecha y ltimo precio al que compré. "’ & J£10 PEgRIRYECto.
i » ’ ) : . , . )
AutoVenta iR o Gestién de los cobros pendientes de los clientes, con * Ranking de ventas por articulos, clientes, areas de negocio, departamentos, marcas, proveedores...

e Articulos sin rotacién, stocks muertos, articulos por encima del méaximo, roturas de stock...

e Comparativas de ventas y de compras de varios periodos (acumulado mensual, acumulado mensual
del afo anterior, acumulado anual, acumulado anual del afio anterior, intermensual, diario...).

* Inventarios actuales, inventarios a una fecha, traspasos entre almacenes...

el importe total, la cantidad pendiente, la fecha de
documento y la de vencimiento. Impresién del recibo correspondiente al realizar un cobro
o de la relacion de los cobros pendientes del cliente para su gestion.

e Consulta del stock disponible de todos los articulos, sea en el vehiculo (para autoventa)
o en la central (para preventa). El stock de los articulos puede ser enviado desde la
central al terminal o puede ser introducido por el mismo vendedor que repone el vehiculo.

e Gestion de incidencias para indicar donde se visita a un cliente pero no se realiza la
venta dejando constancia del dia y hora en que se marca dicha incidencia (cierre semanal,
vacaciones, precio mas caro...).

e Facturacion indirecta para la realizacion de ventas a clientes en nombre de otros
proveedores, pudiendo guardar los documentos de venta realizados en series distintas
para cada proveedor. En el documento impreso pueden aparecer los datos del proveedor
en lugar de los datos de la empresa distribuidora.

¢ Impresién de documentos en impresoras serie, infrarrojos o Bluetooth, con un disefio
de documento configurable por el usuario.

* Reimpresion o modificacién de documentos ya realizados.

* Impresion de informes desde el mismo terminal:

- Cierre de caja.

- Articulos vendidos a precio cero.
- Stock inicial, vendido y final.

- Incidencias marcadas.

- Abonos realizados.

e Enlace con otras gestiones a través de ficheros ASCII o mediante una base de datos Access.

Generacion de cubos dinamicos

Motor para la realizacién de cubos dindamicos a partir de cualquier
informe o estadistica generado en pantalla. Los cubos dindmicos
ayudan aun mas en la toma de decisiones, ya que presentan los
datos totalizados en funcién de la interseccion entre las filas y las
columnas del cubo.

Para generar un cubo dinamico, basta con ejecutar cualquier informe
y seleccionar en campo que se desea en filas y el que se desea en
columnas (ejemplo: en las filas areas de negocio y en las columnas
departamentos).

nistracion:

Control de los diferentes estados de un vencimiento: pendiente, en cartera, remesado, descontado, saldado y devuelto.
Previsién de cobros y de pagos a partir de un pedido, albaran o factura.
Control de riesgo de clientes: cobros retrasados, superacion del riesgo concedido, devoluciones...

Cal’ a d e Ve h iCU | OS * Emision en formato magnético de remesas (normativas: 19, 32 y 58) y de dérdenes de pago (normativa 34).

g * Generacion automatizada de pagarés, cheques, cartas de pago...

En Autoventa e Generacién automatica del asiento contable por beneficios o pérdidas por diferencias de cambio.

Generacion automatica de traspasos de carga de los vehiculos, segun las plantillas de carga predisenadas

y teniendo en cuenta los posibles pedidos recibidos directamente del cliente antes de la visita. O
Contabilidad

En Preventa . Enlacg/dirjcto ‘entie factu(;a?ic’?g, tesorerll’a y ion;abiljd?. . o Ref. Descripci()n

) . e Creacion de asientos predefinidos para la entrada répida de asientos.

. sjg:é?gngga;odos los productos necesarios para abastecer las rutas de reparto o Exportacin de datos contables & otras aplicaciones.

e Ubicacion de los productos en el vehiculo segun el orden de visita de cada cliente. ° glantdz.‘%uedntas ?ft.diseﬁos detbalagces ptersonalizables. igfé\l/;\//lasre ngﬂgﬁ,&;gg&yano

* Carga de plantilla de stock de reserva para abastecer pedidos no previstos. ¢ ontablidad analtica por centros de coste.

K P P P P e Calculo automatico de la liquidacion de IVA y generacién del modelo 300. AUT300  Autoventa/Preventa
e Presentacion telematica de los modelos 347 y 349. 3
1 oftware B2B

Descarga de Veh ICU IOS e Contabilizacién automatica de las amortizaciones. CCSA  ICGCommerce

Generacién automética de traspasos de descarga en funcién al stock sobrante del vehiculo. ¢ Edicion y seguimiento de ratios.
¢ Consolidacién de ejercicios contables. Software Gestion Integral

IMS400  ICGManager

Para informacién mas detallada
consulte en www.icg.es




